
Sobre	
  Acceso	
  a	
  los	
  Recursos	
  Gené1cos	
  y	
  Par1cipación	
  Justa	
  y	
  
Equita1va	
  en	
  los	
  Beneficios	
  que	
  se	
  deriven	
  de	
  su	
  u1lización	
  al	
  

Convenio	
  sobre	
  la	
  Diversidad	
  Biológica	
  

Protocolo de Nagoya 

Su	
  verdadero	
  	
  impacto	
  	
  en	
  Comunidades	
  	
  Indígenas	
  

SiSé “Cosechando	
  Saberes,	
  Sembrando	
  Aprendizajes”	
  



¿Qué	
  pasa	
  actualmente	
  en	
  Chile,	
  SIN	
  el	
  Protocolo?	
  
	
  ¿Qué	
  pasaría	
  en	
  el	
  país	
  al	
  ra1ficar	
  el	
  Protocolo?	
  

¿Quiénes	
  negocian	
  los	
  “recursos	
  gené1cos”	
  y	
  “conocimientos	
  tradicionales”	
  
asociados	
  para	
  este	
  Protocolo?	
  

¿Quiénes	
  son	
  realmente	
  los	
  beneficiarios	
  de	
  este	
  Protocolo?	
  
	
  

Para	
  responder	
  a	
  estas	
  preguntas,	
  conozcamos	
  la	
  historia	
  de	
  la	
  ñaña	
  
María	
  y	
  su	
  maqui	
  “joya	
  negra”	
  

Protocolo de Nagoya 
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  Saberes,	
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  Aprendizajes”	
  



La	
  ñaña	
  María,	
  heredó	
  muchas	
  plantas	
  de	
  sus	
  
abuelos,	
  ellos	
  le	
  enseñaron	
  a	
  cuidarlas	
  y	
  

mantenerlas	
  para	
  encontrar	
  en	
  ellas,	
  alimento	
  
y	
  medicina.	
  

Por	
  muchas	
  décadas,	
  ha	
  cul1vado	
  y	
  compar1do	
  con	
  
la	
  gente	
  diversas	
  variedades	
  de	
  maqui,	
  entre	
  ellas	
  
su	
  regalona,	
  la	
  “joya	
  negra”	
  Esa	
  que	
  u1liza	
  en	
  cada	
  
Nguillatün,	
  que	
  seca	
  por	
  temporadas	
  para	
  teñir,	
  
para	
  hacer	
  lawen	
  y	
  para	
  alimentarse.	
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Cierto	
  día,	
  la	
  ñaña	
  María	
  fue	
  visitada	
  por	
  el	
  
inves1gador	
  Juan.	
  Él,	
  muy	
  interesado	
  en	
  su	
  
cul1vo	
  de	
  maqui,	
  le	
  pidió	
  una	
  estaquita	
  para	
  
inves1garla	
  y	
  “protegerla”.	
  A	
  lo	
  que	
  la	
  ñaña	
  
María	
  asin1ó	
  feliz	
  y	
  desinteresadamente.	
  

Juan	
  entonces,	
  se	
  llevó	
  estas	
  estacas	
  (selección	
  
clonal)	
  al	
  banco	
  de	
  germoplasma	
  in	
  situ	
  (en	
  campo)	
  
de	
  su	
  ins1tución.	
  Donde	
  comenzó	
  a	
  mul1plicarlas	
  y	
  

a	
  realizarle	
  diversos	
  estudios.	
  

¿En	
  que	
  terminará	
  esta	
  historia	
  	
  para	
  la	
  ñaña	
  María,	
  sin	
  el	
  Protocolo	
  de	
  Nagoya	
  raEficado?	
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El	
  centro	
  de	
  inves1gación,	
  decide	
  luego	
  registrar	
  y	
  patentar	
  la	
  
variedad	
  “descubierta”	
  por	
  Juan,	
  para	
  asegurar	
  su	
  

exclusividad,	
  pasando	
  el	
  “maqui	
  joya	
  negra”	
  de	
  ser	
  una	
  fuente	
  
de	
  vida	
  y	
  salud	
  colec1va,	
  a	
  ser	
  un	
  bien	
  privado	
  que	
  le	
  dará	
  

muchas	
  ganancias	
  por	
  20	
  años	
  a	
  unos	
  pocos.	
  	
  
	
  

Juan	
  entonces,	
  decide	
  llevar	
  muestras	
  al	
  laboratorio	
  
para	
  analizar	
  su	
  contenido	
  de	
  an1oxidantes,	
  donde	
  
comprueba	
  que	
  la	
  variedad	
  de	
  María	
  es	
  muy	
  rica	
  en	
  
estos	
  elementos	
  tan	
  importantes	
  para	
  la	
  salud	
  y	
  que	
  
hoy	
  son	
  el	
  centro	
  de	
  un	
  mul1millonario	
  negocio.	
  	
  

La	
  ñaña	
  María	
  por	
  su	
  parte,	
  nunca	
  	
  se	
  	
  enteró	
  del	
  desEno	
  de	
  su	
  querido	
  maqui.	
  
Quedando	
  ajena	
  a	
  todo	
  Epo	
  de	
  beneficios.	
  

Entonces	
  alguien	
  dijo	
  por	
  ahí-­‐	
  ¡Esto	
  no	
  hubiese	
  sido	
  así	
  de	
  haber	
  raEficado	
  el	
  protocolo	
  
de	
  Nagoya.	
  ¡Comprobémoslo	
  juntos!	
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Opción	
  uno:	
  “Negociación	
  con	
  Empresa”	
  

De	
  pronto,	
  un	
  día	
  cualquiera,	
  en	
  un	
  lugar	
  no	
  muy	
  
lejos	
  de	
  ahí,	
  la	
  ins1tución	
  del	
  inves1gador	
  Juan	
  
recibe	
  una	
  importante	
  solicitud	
  por	
  correo	
  	
  (vía	
  
Green	
  Global),	
  consultando	
  por	
  variedades	
  de	
  
maqui	
  con	
  buenas	
  caracterís1cas	
  agronómicas	
  	
  

(fruto	
  grande,	
  producción	
  uniforme,	
  alto	
  
rendimiento).	
  

	
  
La	
  ins1tución,	
  a	
  los	
  días	
  	
  dice	
  contar	
  	
  

con	
  una	
  excelente	
  variedad	
  
	
  a	
  la	
  que	
  llaman	
  “Joya	
  Negra”,	
  	
  
dándose	
  inicio	
  a	
  un	
  proceso	
  de	
  	
  

negociación	
  de	
  las	
  partes,	
  donde	
  la	
  
	
  ins1tución	
  sería	
  la”	
  proveedora”	
  

	
  y	
  la	
  empresa	
  la	
  “usuaria”.	
  

Nadie	
  hablaría	
  ya	
  de	
  la	
  ñaña	
  María,	
  mientras	
  otros	
  negociaban	
  con	
  su	
  querido	
  maqui	
  
ella	
  seguía	
  con	
  su	
  sencilla	
  vida.	
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Comienzan	
  así,	
  inves1gadores	
  y	
  empresarios	
  a	
  negociar	
  las	
  condiciones	
  
mutuamente	
  acordadas	
  para	
  una	
  “repar1ción	
  justa	
  y	
  equita1va	
  de	
  los	
  

beneficios”.	
  

Fue	
  así,	
  que	
  tanto	
  proveedor	
  como	
  usuario,	
  gozaron	
  de	
  grandes	
  ganancias,	
  mientras	
  
que	
  la	
  ñaña	
  María	
  nunca	
  se	
  enteró	
  del	
  desEno	
  de	
  su	
  maqui.	
  

Concluyendo	
  en	
  un	
  consen1miento	
  
fundamentado	
  previo	
  y	
  “Cer1ficado	
  de	
  

cumplimiento”	
  reconocido	
  
internacionalmente.	
  Lo	
  anterior,	
  para	
  

que	
  esto	
  no	
  sea	
  considerando	
  como	
  un	
  
acto	
  de	
  biopiratería.	
  

Opción	
  uno:	
  “Negociación	
  con	
  Empresa”	
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Mientras	
  tanto,	
  en	
  una	
  historia	
  paralela,	
  llega	
  
un	
  turista	
  a	
  la	
  casa	
  de	
  la	
  ñaña	
  María	
  buscando	
  
pan	
  amasado.	
  De	
  pronto,	
  se	
  muestra	
  
interesado	
  por	
  el	
  hermoso	
  maqui	
  que	
  estaba	
  
en	
  pleno	
  jardín,	
  comenzando	
  una	
  conversación	
  
con	
  la	
  ñaña,	
  a	
  la	
  que	
  ella	
  responde	
  como	
  
siempre,	
  con	
  toda	
  cordialidad.	
  	
  
Aprovechando	
  la	
  oportunidad,	
  le	
  pide	
  
entonces	
  unas	
  estacas	
  para	
  reproducirlas,	
  a	
  lo	
  
cual	
  ella	
  cariñosamente	
  accede.	
  

Eran	
  muchas	
  las	
  personas	
  que	
  visitaban	
  a	
  la	
  Ñaña	
  María	
  con	
  disEntas	
  excusas	
  solo	
  para	
  
sacar	
  información	
  de	
  sus	
  plantas,	
  pero	
  eso	
  a	
  ella	
  no	
  le	
  molestaba,	
  porque	
  creía	
  que	
  el	
  

conocimiento	
  era	
  para	
  todos.	
  

Opción	
  dos:	
  “Negociación	
  con	
  Comunidad”	
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Al	
  cabo	
  de	
  unos	
  meses,	
  vuelve	
  el	
  turista	
  a	
  conversar	
  con	
  la	
  
ñaña	
  María,	
  proponiéndole	
  un	
  lucra1vo	
  negocio	
  con	
  su	
  

maqui	
  “joya	
  negra”,	
  le	
  cuenta	
  que	
  pertenece	
  a	
  una	
  
empresa	
  de	
  productos	
  alimentarios	
  y	
  que	
  si	
  accedía	
  a	
  
negociar	
  con	
  ellos,	
  ella	
  y	
  toda	
  su	
  familia	
  podrían	
  ganar	
  

mucho	
  dinero.	
  	
  
La	
  ñaña	
  no	
  aceptó	
  su	
  propuesta,	
  porque	
  ese	
  maqui	
  

también	
  lo	
  tenían	
  otras	
  comunidades	
  y	
  era	
  una	
  planta	
  
ceremonial	
  de	
  la	
  cual	
  ella	
  no	
  se	
  sen]a	
  dueña	
  como	
  para	
  

negociar.	
  	
  
Fue	
  así	
  que	
  el	
  profesional	
  se	
  fue	
  no	
  comprendiendo	
  la	
  

situación	
  

Al	
  empresario	
  se	
  le	
  hacía	
  imposible	
  comprender	
  que	
  para	
  la	
  ñaña	
  María	
  su	
  maqui	
  era	
  
un	
  regalo	
  de	
  la	
  Ñuke	
  Mapu,	
  para	
  ella,	
  para	
  todos.	
  Imposible	
  de	
  cuanEficar	
  en	
  un	
  valor	
  

monetario.	
  
	
  

Opción	
  dos:	
  “Negociación	
  con	
  Comunidad”	
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Al	
  	
  regresar	
  sin	
  lograr	
  acuerdo	
  con	
  la	
  ñaña	
  María,	
  el	
  
empresario	
  decide	
  realizar	
  las	
  negociaciones	
  con	
  una	
  
comunidad	
  	
  dis1nta,	
  que	
  sí	
  se	
  mostrara	
  interesada	
  
en	
  compar1r	
  las	
  ganancias,	
  y	
  le	
  permi1era	
  conseguir	
  	
  
el	
  consen1miento	
  fundamentado	
  previo	
  y	
  cer1ficado	
  
de	
  cumplimiento,	
  para	
  lo	
  cual	
  consiguió	
  a	
  un	
  
convincente	
  mediador.	
  

Fue	
  así,	
  que	
  mientras	
  la	
  “nueva	
  comunidad”,	
  negociaba	
  
Su	
  llamada	
  “repar1ción	
  justa”	
  con	
  los	
  empresarios,	
  

La	
  ñaña	
  seguía	
  su	
  sencilla	
  y	
  rica	
  vida,	
  sin	
  recibir	
  ninguna	
  
repar1ción	
  justa,	
  porque	
  no	
  era	
  capaz	
  de	
  resumir	
  todo	
  en	
  
dinero,	
  porque	
  no	
  se	
  sen]a	
  dueña	
  de	
  algo	
  que	
  ella	
  sabe	
  

que	
  es	
  de	
  todos.	
  

Opción	
  dos:	
  “Negociación	
  con	
  Comunidad”	
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Conclusiones	
  
•  Lo	
  que	
  existe	
  aquí	
  es	
  una	
  repar1ción,	
  lo	
  de	
  “justa”	
  es	
  bastante	
  	
  
discu1ble.	
  ¿Quién	
  reparte?	
  está	
  claro,	
  el	
  que	
  1ene	
  el	
  dinero.	
  	
  
¿A	
  quién	
  le	
  reparte?	
  eso	
  es	
  algo	
  absolutamente	
  incierto.	
  	
  
Mientras	
  no	
  exista	
  una	
  ley	
  que	
  reconozca	
  a	
  las	
  comunidades	
  	
  
indígenas	
  como	
  proveedoras	
  y	
  custodias	
  de	
  los	
  recursos	
  fitogené1cos	
  	
  
y	
  conocimientos	
  tradicionales.	
  
•  Lo	
  espiritual,	
  ceremonial,	
  patrimonial	
  y	
  tradicional	
  se	
  minimiza	
  a	
  un	
  simple	
  
negocio	
  que	
  sólo	
  persigue	
  la	
  mayor	
  u1lidad	
  para	
  el	
  empresariado,	
  buscando	
  lucrar	
  
con	
  los	
  recursos,	
  no	
  dando	
  otra	
  opción	
  a	
  las	
  comunidades	
  más	
  que	
  negociar,	
  “si	
  no	
  
son	
  ellos,	
  serán	
  otros”.	
  

•  No	
  se	
  reconoce	
  la	
  propiedad	
  colec1va,	
  sino	
  que	
  la	
  
negociación	
  colec1va	
  de	
  una	
  comunidad	
  por	
  sobre	
  un	
  pueblo.	
  

•  No	
  asegura	
  la	
  conservación	
  de	
  la	
  biodiversidad,	
  mas	
  bien	
  
valoriza	
  ciertas	
  variedades	
  especificas	
  en	
  desmedro	
  de	
  otras.	
  

•  Afecta	
  directamente	
  a	
  Pueblos	
  Indígenas,	
  quienes	
  NO	
  han	
  
sido	
  consultados	
  según	
  señala	
  el	
  Convenio	
  OIT	
  169.	
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